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國立政治大學希望起飛出國進修奬學金申請及資格核定表  

中文姓名  劉沛鑫  英文姓名 LIU, PEI-HSIN  

身份證字號   E226161256 出生年月日 95 年 7 月 25 日  性別  女 

學號  113301086  就讀院系所 國貿系  

在學身分  □學士班  二  年級 □碩士班______年級 □博士班______年級  

電子信箱  113301086@g.nccu.edu.tw  

聯絡電話  073490595 手機號碼  0908262391  

戶籍地址  高雄市三民區鼎泰里 53 鄰明賢街 90 號 12 樓之二  

通訊地址    
  同戶籍地址則免填 

申請資格及應附

資格證明文件  
（可複選）  

□低收入戶學生  □中低收入戶學生  □身心障礙學生  □身心障礙人士子女  

□特殊境遇家庭子女孫子女學生     
上述類別應附申請人最近一學期學雜費減免獲通過之證明  

□原住民學生   
上述類別應附申請人本人三個月內戶籍謄本正本或新式戶口名簿影本，且須含詳細記事  

□獲大專校院弱勢學生助學計畫助學金補助學生  
上述類別應附申請人最近一學期弱勢助學金獲通過之證明  

□家庭突遭變故經學校審核通過學生  
上述類別應附申請人獲校內單位審核通過相關證明  

□懷孕學生或扶養未滿三歲子女之學生  

上述類別應附申請人孕婦健康手冊封面影本或診斷證明書；申請人本人三個月內戶籍謄本正本或 
新式戶口名簿影本，且須含詳細記事   

□家庭年所得低於 90萬元之學生  

上述類別應附申請人三個月內戶籍謄本正本或新式戶口名簿影本，且須含詳細記事，以及家庭年 
所得證明  

是否同時申領

其他奬學金  

□否  □是：□教育部學海______奬學金  □其他 PIMCO 深耕計畫大專學生海外

學習獎助學金         □本校鼓勵學生赴國外進行短期進修獎學金  

出國研習資訊  

出國管道  
□校級出國交換甄選錄取    □院、系、所級出國交換甄選錄取  
□出國修習雙聯學位      □獲國外大學訪問學生入學許可  

預計研習期間  
□一學期 □兩學

期  
預定自 115 年 9 月起至 115 年 12 月  

研習國家地區  法國 

擬申請奬助

金額  

新臺幣 140000 元 
(額度上限參考本辦法附

表)  研習機構名稱  
史特拉斯堡 

EM Strasbourg 
Business School 

（本申請表含正反兩面）  
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申請人請務必確認申請文件已檢附以下資料  

□申請及資格核定表  □申請資格證明文件  □研習計畫書 □在校成績證明  
□國外大學入學證明  □未滿 18歲者法定代理人同意書  

申請人切結書  

本人擔保以上提供資料皆無造假，並已詳讀及承諾以下規定：  
一、本獎學金出國前撥付獎助總額百分之八十，受獎生返國後應於一個月內提交結案資料至國合

處審核，通過後核撥百分之二十尾款。結案資料含返國電子機票與登機證、一千字以上學習

心得及出國期間至少一門修課紀錄或成績單。  

二、結案資料逾期未繳或未通過國合處審核時，國合處將寄發提醒信並指定日期請受獎生補正，

逾期未補正者視同放棄受領尾款。  

三、申請本獎學金者得同時申請本校及其他機構（含國外進修學校）獎學金，同時獲獎時應擇一

領取。同一受獎生於同一教育階段以補助一次為限。  

四、受獎生出國前如有下列情況之一，受獎資格取消：  

1、放棄出國計畫。  

2、未獲入學許可。  

3、變更出國地點或出國期間。  

4、未依國外學校規定準時入學。  

5、未於出國前簽署受獎切結書。  

五、受獎生如有意提前終止出國進修計畫，應於計畫終止前通知國合處並檢具書面佐證資料，證

明提前終止計畫係因不可抗力事由。受獎生說明文件將送交國際合作事務委員會審議，審議

時間依委員會會議時間而定，國合處將依會議決議辦理獎學金頭款追回作業，尾款則一律不

核發。  

六、「國立政治大學希望起飛出國進修奬學金實施辦法」如有未盡事宜，悉依相關法規及國合處

公告辦理。  
  
此致 國立政治大學  
  
■申請學生簽章：          ■保證人（家長或監護人）簽章：                    

身份證字號：                   

戶籍地址：                     

聯絡電話：                     

與申請人關係：   

  
 以下欄位由學院填寫  

院承辦人簽章  院長簽章  

 
申請人為本學院推薦學生，排序第___  

  

以下欄位由 國合處填寫  

資料檢核  
□齊備 
□補件，說明： 

審核結果  
□通過  
□不通過  

（本申請表含正反兩面）  
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國立政治大學希望起飛出國進修奬學金研習計畫書 

中文姓名 劉沛鑫 英文姓名 LIU, PEI-HSIN 

學號 113301086 就讀院系所 國貿系 

在學身分 □學士班  二  年級 □碩士班______年級 □博士班______年級 

出國研習資訊 

出國管道 
□校級出國交換甄選錄取  □院、系、所級出國交換甄選錄取 

□出國修習雙聯學位    □獲國外大學訪問學生入學許可 

預計研習期間 預定自  115  年 9 月起至 115 年 12 月，共 1 學期 

研習國家地區 法國 研習機構名稱 

史特拉斯堡大學 

EM Strasbourg 

Business School 

一、 個人背景 

從小，父母便給予我極大的空間去嘗試任何事物。儘管家境並不富裕，他們仍傾盡全力支

持我的選擇，這樣的家庭教育塑造了我高度獨立且自律的性格。我經常擔任班級或社團幹

部，培養出主動承擔責任的特質。我對跨文化交流與探索世界的熱忱，萌芽得相當早。國

一時，我憑藉自身努力得到全國繪畫比賽第一名，爭取到前往日本進行藝術交流的機會。

那是我首次在沒有父母陪同的情況下，與其他交流成員共同踏上海外旅程，這不僅是一次

跨出舒適圈的經歷，也讓我著迷於探索異國文化。為延續這份熱忱，國中時我主動爭取接

待外籍交換學生；高中時則擔任模擬聯合國社的公關，負責對外溝通與協調。這些經驗讓

我在面對不同文化背景的人時，總能展現出從容與自信。 

目前就讀於國際貿易學系，我極度重視實務經驗的積累。大學期間，我延續了溝通協調的

專長，擔任系上公關、積極參與 IC部落社事務，並擔任國中小學生的英文家教。從設計教

案到引導學習，不斷訓練我的耐心與口語表達。在專業訓練中，我逐漸發掘對「行銷管

理」與「財務投資」的濃厚興趣，並始終秉持「從做中學」的態度。近期，我踏出理財第

一步，嘗試進行 ETF 投資。透過主動追蹤市場動態與暸解投資標的，我正逐步培養對總體

經濟的敏銳度，將課堂的商業概念與真實世界連結，建立起務實的商業思維。 

我對行銷的熱忱，具體落實於我的個人專案中。我熱愛攝影，為精進敘事的能力，我曾在

書院舉辦了一場個人攝影展。這是一次從零到有的完整行銷專案實踐；在沒有團隊支援的

情況下，我獨自完成了企劃撰寫、主題策劃、視覺排版，以及實體策展與推廣。為解決資

源有限的問題，我制定了精準的曝光策略，最終成功吸引大量學生觀展打卡，並留下深刻

回饋。這次單打獨鬥的經驗，驗證了我強大的專案落地能力與抗壓性。 

除了商業領域，我也關注社會議題與自我成長。大學期間，我參加了女性領導力培訓營，

這段經歷打破了我對傳統領導模式的框架。在營期的最終專案裡，我與團隊針對社會痛

點，發想了一款協助處理性侵害事件應對的小程序提案。我們從被害者的同理心出發，結

v

~
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合企劃邏輯與防護機制，將理念具象化，最終榮獲「未來實踐獎」。這次獲獎不僅是對我

專案企劃能力的認可，更讓我深刻體悟到，商業思維與科技若能結合社會關懷，將能創造

出極具價值的實質影響力。回顧成長歷程，我身為各項維度發展均衡的 ENTJ 型人格，具

備極強的環境適應力與彈性。不論是策劃展覽還是社會提案，我都證明了自己擁有解決問

題的韌性，並已準備好迎接下一個階段的國際挑戰。 

二、申請動機 

申請這次的法國交換計畫並爭取獎學金，對我來說不是一個臨時起意的決定，而是我仔細

評估過大學四年規劃、家庭經濟狀況以及未來職涯方向後，所做出最務實的選擇。我的動

機很明確，我想在大三這個最適合的時機點，去法國實地看看他們是怎麼把在地文化包裝

成全世界都買單的高附加價值產業，同時，我也希望能透過獎學金減輕家裡的負擔，讓我

能把這半年的時間完全投資在學習上。 

以下我將從四個面向，說明我強烈的申請動機： 

1.為什麼是大三上？這是我大學四年的「黃金轉折點」 

在決定交換時，我第一個考量的就是時機。我把出國的時間點設定在大三上學期，因為這

是我認為大學四年裡最完美的黃金期。在大一、大二這兩年，我已經在國貿系把經濟學、

會計學、基礎行銷這些商管核心課程上過一輪，打下了基礎。我也開始把課堂上學到的東

西對接到現實生活，例如我開始接觸 ETF 投資，培養自己對市場的敏銳度。也就是說，我

現在已經具備了基本的商業知識，去到歐洲不會完全聽不懂他們在討論什麼。另一方面，

大三上學期還沒有大四要面臨的畢業論文、找長期實習或未來職涯的壓力。如果我現在去

交換，我可以把所有的精力都放在體驗當地的教學方式、參與國外企業參訪，不用一邊出

國一邊焦慮台灣的進度。等我大三下學期帶著在歐洲看到的視野回到台灣，剛好可以把這

些經驗用在接下來的大型商業競賽，或是在大四申請跨國外商公司的實習。這是一個承先

啟後的最佳時機。 

2.為什麼是法國？我想親眼看看「高附加價值」的商業運作模式 

能用台灣學校實惠的學費去歐洲讀書，這個機會本身就非常難得，但在這麼多歐洲國家

中，我最想去的就是法國。原因很簡單，法國擁有許多我非常感興趣的高附加價值產業，

像是葡萄酒、精品和香水。身為國貿系的學生，我一直很好奇一個問題：為什麼這些法國

品牌可以把當地的農產品或傳統工藝，變成全世界搶著買、而且願意花大錢買的奢侈品？

這背後絕對有非常強大的行銷策略和品牌故事。我之前在學校自己從零到有辦過一場攝影

展，在寫企劃和推廣的過程中，我深刻體會到「說故事」對行銷有多重要。法國可以說是

全世界最會做品牌說故事的國家，我非常想到當地去看看，他們是怎麼經營這些產業的。

剛好，我預計交換的史特拉斯堡大學位在阿爾薩斯地區，這裡本來就是法國非常重要的葡

萄酒產區。在那裡上課，我不只是坐在教室聽理論，而是可以直接走進當地的葡萄園和酒

莊，從最源頭去看這個產業是怎麼運作的，這對我的行銷實務絕對會帶來很大的衝擊和啟

發。 
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3.跳脫舒適圈：看見更多元的領導力與社會責任 

除了想學商業行銷，我選擇去歐洲交換還有一個很大的原因，就是想去看看他們怎麼看待

領導力和社會責任。我的人格特質是 ENTJ，從小就習慣當幹部、當公關，處理各種人際溝

通和活動統籌。上了大學後，我參加了女性領導力培訓營，這個營隊讓我大開眼界。我看

到很多不同風格的女性領導者，也意識到真正的領導不只是帶領團隊達成商業目標，更要

能解決社會問題。在營隊最後，我和團隊發想了一個「遇到性侵該怎麼處理」的程式提

案，我們從受害者的角度出發去設計機制，最後拿到了「未來實踐獎」。這次經驗讓我非

常有成就感，也讓我更確定自己未來想成為一個有社會影響力的人。歐洲在推動性別平

權、社會責任和多元包容這方面，一直走在世界前面。我很期待在法國修習「領導力與影

響力」這類課程，和來自世界各地的學生一起做報告。我想知道歐洲的大學生是怎麼思考

社會議題的？外商公司又是怎麼定義一個好的領導者？我相信這種跨文化的腦力激盪，會

讓我跳脫過去在台灣的習慣思維，變得更成熟。 

4.獎學金的必要性：讓我能無後顧之憂地把效益最大化 

最後，經濟層面的考量。從小到大，不管是國一自己爭取去日本交流，還是後來辦活動、

當家教，我的父母總是全力支持我。雖然我們家並不富裕，但他們從來沒有限制過我的發

展。我很清楚，要去歐洲生活半年，光是機票、住宿和當地的日常花費，對我們家來說就

是一筆不小的負擔。我不希望因為我出國，讓父母需要為錢操心。這也是為什麼我極力希

望能爭取到這份獎學金。這份獎學金對我來說，不只是金錢上的補助，更是讓我能專心學

習的保障。因為有了這筆支持，我去法國後就不需要為了省錢而不敢出門，或者必須把時

間花在打工上。我可以把省下來的時間拿去參加當地的商業參訪、去聽講座、去和不同國

家的同學交流，甚至帶著我的相機去記錄歐洲城市的行銷設計，把這次交換的價值發揮到

最大。這是我對自己出國的期許，也是對家人和學校資源最負責任的態度。 

三、出國預計研修課程說明 

本次赴法國交換，我預計修習以下課程，期望能將理論知識與歐洲當地的商業、文化實務

相互結合，深化我的國際視野： 

1.Leadership and Influence 

身為國際貿易學系的學生，且過去曾擔任系上及高中模擬聯合國的公關，我深知在跨國商

業環境中，靈活的溝通與領導能力是不可或缺的軟實力。這門課程不僅教授領導者的心態

與多元領導模式，更探討外商公司所看重的特質與面試技巧。 此課程將與來自世界各地的

交換生共同上課，並在期末進行「國際品牌領導人分析」的分組專案。我期望能藉由與不

同文化背景的同學進行深度的專案討論，跳脫既有的思維框架，在實踐中發展出屬於我個

人的領導風格，並大幅提升在多元文化團隊中的協作與影響力。 

2. Basics in grape and wine knowledge 

我選擇這門課程，是因為交換學校位於法國歷史悠久且極具代表性的葡萄酒產區。我一直

相信「飲食」是深入了解並融入異國文化最直接且務實的橋樑，這也是我平時喜歡透過烹

飪來進行文化交流的原因。 這門課結合了理論與實地考察，不僅教授品酒專業與酒類差

異，更會安排前往當地小鎮的葡萄園與酒莊進行戶外教學。作為商管領域的學生，這門課
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不僅能讓我親身體驗法國深厚的風土民情，更能讓我從產業面的角度，實地觀察並了解法

國最具代表性的葡萄酒產業運作，培養我在國際商業環境中必備的文化敏銳度。 

3. Global Business Negotiation 

談判與協商是國際貿易領域中至關重要的核心能力。這門課程由具備豐富跨國業界經驗的

企業副總裁親自授課，有別於傳統學術理論，課程核心聚焦於職場上真實的商業協商情

境。 課程中包含大量且具挑戰性的商業案例分析與模擬談判。過去我在擔任系上及模擬聯

合國公關時，累積了許多溝通協調與資源爭取的實務經驗；而這門課要求學生展現高度的

參與度與臨場反應，正好能讓我將過去的公關經驗與國貿專業相互印證。我期望能透過這

門高強度的實戰課程，跨出舒適圈，進一步淬鍊我在高壓商業環境下的全英語談判技巧與

臨場應變能力，為未來的國際商務職場做好準備。 

四、與目前學習之相關 

申請前往法國史特拉斯堡交換，是我將國際貿易學系的理論知識與跨國商業真實世界接軌

的關鍵步驟。這半年的計畫並非脫離常軌的學習，而是我目前所學的延伸與實踐。以下將

從三個面向說明此次交換與我目前學習的強烈相關性： 

1. 總體經濟與財務投資的實務延伸 

目前在國貿系的專業訓練中，我已建立經濟學的基礎，並開始透過投資 ETF 來觀察總體經

濟的動態。然而，透過網路看數據與實際身處該經濟體是截然不同的。赴法交換能將我目

前的學習視野從「台灣視角」切換為「歐洲在地視角」。我能親自面對歐元區的物價水

準、消費習慣，並在課堂上聽取歐洲教授對全球經貿局勢的分析，將原本抽象的經濟理論

與真實的國際市場邏輯緊密結合。 

2. 行銷管理與品牌策展的跨國對照 

我對行銷管理充滿熱忱，曾獨自統籌個人攝影展，深刻體會到「視覺」與「說故事」對品

牌包裝的影響力。法國擁有全世界最具代表性的高附加價值產業（如精品、香水與葡萄

酒），這正是行銷學最頂級的教科書。透過交換，我能將目前在台灣學到的行銷架構，直

接拿來與法國百年的酒莊經營、街頭的視覺行銷設計進行對照，並建立專屬的歐洲品牌觀

察紀錄，大幅活化我目前的行銷知識。 

3. 公關溝通與領導理論的跨文化驗證 

我目前擔任系上公關並參與 IC 部落社，具備溝通協調與專案執行能力；同時，我也透過

女性領導力培訓營接觸了多元領導與社會責任的概念。這次赴法修習「全球商業談判」與

「領導力與影響力」等課程，正是這些溝通與管理經驗的最強壓力測試。我將脫離熟悉的

台灣文化語境，在全英文、高壓的國際環境中，驗證並升級我目前所具備的公關交涉與團

隊協調能力，將其鍛鍊為未來進入外商公司的核心軟實力。 

五、預期成效與目標 
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對我而言，出國交換不應該只是一段美好的回憶，也應該是一次對自我能力的全面升級。

這份獎學金與交換機會，是我大學生涯中成本最高、但也最重要的一筆自我投資。因此，

我為自己設定了四個具體且務實的預期成效與目標： 

第一個預期成效：實戰等級的跨文化溝通與談判力 

在台灣熟悉的文化語境裡溝通，跟在全英文、跨文化的國際環境中進行商業討論，完全是

兩個不同的層次。透過修習高強度的商業實戰課程，我預期的第一個成效是溝通能力的提

升。我的目標是：在期末面對來自世界各地的同學甚至教授時，我不再只是一個英文還不

錯的學生，而是一個能用商業邏輯說服他人，並在文化衝突中找到共識的協調者。這種能

在高壓環境下自在切換溝通策略的能力，將是我未來進入跨國企業時最關鍵的軟實力。 

第二個預期成效：產出具備商業價值的歐洲行銷觀察紀錄 

我預期自己能將對行銷的熱忱化為實質產出，在交換結束前，整理出一份結合影像紀錄與

商業分析的歐洲在地行銷觀察。這不會是一本單純的旅遊相簿，而是我親眼見證百年酒莊

如何包裝歷史底蘊、歐洲商圈如何設計消費者視覺動線的第一手資料。這份紀錄不僅能活

化我大四的進階課程報告，更會成為我未來面試行銷相關職位時，證明自身市場敏銳度的

具體作品。 

第三個預期成效：培養國際經濟視野與商業直覺 

除了行銷，我也非常重視自己對整體商業環境的理解。近期我開始接觸 ETF 投資，練習從

總體經濟的角度去觀察市場動態。然而，透過網路看新聞，跟實際生活在那個經濟體裡

面，感受是完全不同的。透過這次交換，我預期能將我的經濟視野從台灣視角切換為歐洲

在地視角。在法國生活，我將親自面對歐洲的物價水準、體會當地的消費習慣，並在課堂

上聽取歐洲教授對全球經貿局勢的分析。我的目標是培養出更敏銳的商業直覺，了解歐洲

的企業是如何在變動的經濟環境中維持競爭力。我期望這半年的洗禮，能讓我在未來閱讀

國際財經新聞或分析市場時，腦海中浮現的不再只是冷冰冰的數據，而是真實的社會樣貌

與市場邏輯，讓我具備真正宏觀的國際貿易思維。 

第四個預期成效：建立包容的心態與確實的經驗傳承 

要在歐洲獨立生活半年，獨自面對語言障礙、文化衝擊甚至是生活上的突發狀況，對心理

素質是極大的考驗。我預期這段經歷將大幅提升我獨立解決問題的韌性與包容多元的心

態。同時，我深知這份獎學金背後的期許與規範。因此，我為自己設定的最後一個目標是

確實的義務履行與經驗傳承。在計畫結束返國後的一個月內，我將主動提交一千字以上的

學習心得、結案資料以及出國期間的修課成績單。我會將這份融合了真實碰撞與專業觀察

的心得，透過商院交換生的平台分享給學弟妹，提供他們務實的參考與鼓勵，讓這份交換

資源的價值發揮到最大。 

六、其他有利審查之文件 

*請於本欄依序列出有利審查文件名稱，並檢附文件影本。 
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推薦人（請本校教師擔任推薦人，審閱研習計畫書後於本欄簽章） 

推薦人姓名  服務單位及職銜  

推薦人簽章  日期  
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書院個人實體攝影展
從零到有獨立包辦企劃撰寫、主題策劃、視覺排版與行銷推廣。精準制定
曝光策略，成功吸引大量學生觀展打卡，驗證強大的專案落地能力。

女性領導力培訓營－專案提案獲「未來實踐獎」 
與團隊發想防範性侵事件應對之數位應用程式 (App) 提案。從受害者同理
心出發，將社會關懷結合商業企劃邏輯，成功將抽象理念具象化為可執行
方案並獲頒獎項。

國際貿易學系公關
擔任系上公關，並於系學會協助統籌畢業典禮等大型活動，熟稔人際溝
通、危機處理與組織協調

劉沛鑫
LIU, PEI-HSIN

接待外籍交換學生
主動爭取接待外籍生，將國際視野與跨文化溝通帶入日常生活中。

模擬聯合國公關
高中擔任模聯公關，負責對外溝通協調，培養在高壓環境下的跨文化交涉
與資源整合能力。

國際交流

主修:國際貿易與經營學系

交換學校:EM Strasbourg Business School

 服務經驗

IC部落社－原住民營隊教學志工 
深入部落籌備並帶領原住民孩童進行為期一週的密集課程。從教案設計到
實際引導，不僅鍛鍊了高度的耐心與跨文化同理心，更透過實際的教育陪
伴，實踐縮短城鄉資源落差的社會關懷。

樂齡智慧手機班－教學小幫手與側拍紀錄 
發揮攝影與溝通專長，耐心教導銀髮族拍照技巧與自製通訊軟體貼圖，協
助長輩跨越數位落差。同時擔任課程側拍，運用視覺影像捕捉青銀共學的
互動，將生硬的科技化為有溫度的陪伴。

英語家教
針對不同年齡層與進度的學生親自設計英語教案，不斷鍛鍊將複雜、生硬
知識轉化為易懂語言的表達能力。

課外活動

語言能力 英語:多益910
法語:曾修讀大學外文 法文

歷年GPA
113-1：
113-2：4.01
114-1：3.78



劉沛鑫   LIU, PEI-HSIN
主修:國際貿易與經營學系

交換學校:EM Strasbourg Business School

自傳與交換動機

從小，父母便給予我極大的空間去嘗試任何事物，傾盡全力支持我的選擇。這樣的教育

形塑了我高度獨立且自律的 ENTJ 性格，讓我在求學階段習慣主動探索未知、承擔領

導責任。我對跨文化交流的熱忱萌芽得相當早，國一時憑藉全國繪畫比賽第一名，爭取

到未經父母陪同赴日本藝術交流的機會。這趟旅程讓我深深著迷於異國文化，並促使我

後續主動接待外籍生、擔任模擬聯合國公關，培養出面對不同文化背景時的從容與自

信。

進入國際貿易學系後，我逐漸發掘對「行銷管理」與「財務投資」的濃厚興趣。我深知

商管領域不能僅靠書本，因此我始終秉持「從做中學」的態度，主動踏入市場進行

ETF 投資。透過追蹤市場動態與企業發放股東紀念品的策略，我將經濟學概念與真實

世界連結，正逐步培養出對總體經濟的敏銳度與務實的商業思維。

背景啟蒙：跨文化適應力與務實的商業敏銳度

除了豐厚的知識基礎，我更渴望將所學落實於具體的專案行動中。我熱愛攝影，為精進

「說故事」的行銷能力，我曾在書院獨立統籌了一場個人攝影展。在沒有團隊支援下，

我包辦了企劃撰寫、視覺排版與實體推廣，最終成功吸引大量學生觀展打卡。這次單打

獨鬥的經驗，驗證了我強大的專案落地能力與抗壓性。

另一方面，我也積極將商業思維應用於社會參與。大學期間，我參加了「女性領導力培

訓營」，看見多元領導風格的影響力。在營期專案中，我與團隊針對社會痛點，發想了

一款協助處理性侵害事件應對的APP，最終榮獲「未來實踐獎」。這次經歷不僅是對我

企劃能力的肯定，更讓我深刻體悟到，商業邏輯若能結合社會關懷，將能為社會帶來極

具價值的實質影響。

課外實踐：獨立行銷策展與結合社會關懷的執行力

而出國交換，正是我充實自身商管知識、接軌國際的重要管道。在大三上學期這個學涯

黃金轉折點，我極度渴望前往法國史特拉斯堡大學深造。法國掌握了葡萄酒、精品與香

水等「高附加價值產業」，是全世界最擅長透過文化底蘊為品牌說故事的國家。我期望

能親自走入阿爾薩斯的百年酒莊，實地觀察他們如何將農產品推向全球，這將為我的行

銷專業帶來強烈的實務啟發。

同時，歐洲在推動性別平權、企業社會責任與多元包容（DEI）上一直領先全球。我期

待能在課堂上與各國交換生激盪，觀察外商公司如何定義具備社會影響力的領導者，從

而跳脫既有的亞洲思維。

面對歐洲高昂的生活成本，這份獎學金將是我無後顧之憂投入學習的最強後盾。帶著這

份支持與勇於挑戰的決心，我定會充分利用難得的交換機會，產出專屬的歐洲行銷觀察

紀錄，並在返國後將這份跨國資源與實務經驗，不遺餘力地回饋給母校的學弟妹。

交換計畫：持續地學習、激盪與反饋



劉沛鑫   LIU, PEI-HSIN
主修:國際貿易與經營學系

交換學校:EM Strasbourg Business School

一、申請動機

法國掌握了全球最具影響力的高附加價值產業（如葡萄酒、精品與香水），更

是全世界最擅長透過文化底蘊為品牌「說故事」的國家。我曾獨自統籌個人實

體攝影展，深知視覺敘事對行銷的強大槓桿力。史特拉斯堡大學位於阿爾薩斯

這個歷史悠久的葡萄酒產區，我極度渴望親自走入產地，實地觀察當地如何將

農產品結合品牌故事推向全球，這對我的行銷專業將是顛覆性的啟發。

EM Strasbourg：探究高附加價值產業與多元價值的殿堂

Why 法國史特拉斯堡：

這是我大學四年的「黃金轉折點」。大一、大二期間，我已在國貿系奠定經

濟、會計與行銷核心基礎，並開始透過 ETF 投資將理論與現實市場連動。大

三上學期尚未面臨畢業專題與求職壓力，能讓我全心投入歐洲的實務學習，為

大四的商業競賽與外商實習儲備最無可取代的競爭優勢。

Why 大三上學期出國： 

參加女性領導力培訓營並以「防範性侵 APP 提案」獲獎後，我更加確信商業

應結合社會關懷。歐洲在多元包容與企業社會責任上領先全球，我渴望赴法感

受這種文化洗禮。然而，歐洲高昂的生活成本勢必對家中造成財務負擔。這份

獎學金將是我無後顧之憂投入學習的最強後盾，讓我能將時間全數投注於商業

參訪與跨國交流，極大化交換效益。

核心社會關懷與獎學金必要性： 

二、赴國外研修之目標及計畫
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PODCAST 習慣不同口音與語速；並開始修習基礎法語，為融入當地生活

與建立跨國人脈做好準備。
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第一手經歷，務實地落實在未來的課堂專案與進入外商實習的職涯準備上。

三、預期出國研修課程及目前學習之相關性

Leadership and Influence

相關性：我曾擔任系上與 MUN 公關，並在女性領導力營隊中接觸多元領導思

維。這門課將與各國交換生共同進行「國際品牌領導人分析」專案，這是我目前

領導經驗的最強壓力測試。我期望在跨國協作中，發展出能包容多元文化的新型

態領導風格。

我精選了三門高度結合跨文化管理與在地產業行銷的課程，以期將過去的公關與策展經
驗升級為國際商業戰力：

Basics in grape and wine knowledge
相關性：葡萄酒產業是法國最成功的「高附加價值行銷」活教材。這門課結合品

酒理論與酒莊實地考察，能讓我將目前在台灣學到的行銷架構，直接與法國在地

產業的運作邏輯進行深度對照，培養國際商業環境中必備的市場敏銳度。

Global Business Negotiation
相關性：由跨國企業副總裁授課的高強度實戰課。過去我累積了許多資源爭取與

對外溝通的實務經驗；這門課要求學生在充滿利益衝突的模擬情境中進行協商，

正好能讓我跨出舒適圈，將國貿系的學術知識轉化為談判桌上的硬實力。
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四、預期成效與目標

產出具備商業價值的「歐洲行銷觀察紀錄」： 
將對攝影的熱愛與行銷專業結合，在交換後整理出一份融合影像紀錄與商業分析

的專題報告。這份第一手資料將成為我未來面試行銷職位時，證明自身市場觀察

力的最佳實體作品。

達成實戰等級的跨文化溝通與談判力：

克服非母語環境的恐懼，從英語流利的大學生，蛻變為能在國際高壓環境中冷靜

剖析局勢、用商業邏輯說服他人，並在文化衝突中尋找共識的專業協調者。

建立國際經濟視野與包容心態：

從網路追蹤 ETF 數據，轉變為親身感受歐洲物價與市場動態的真實體驗。同

時，在異國獨立解決問題的過程中，大幅提升心理韌性，並內化歐洲社會對多元

包容的重視。

五、未來展望

短期展望： 
帶著更廣闊的國際視角與更強的心理抗壓性回到台灣後，我將投入大四的進階課

程與商業競賽。同時，我將積極爭取跨國企業或外商公司的行銷與公關實習機

會，把這半年淬鍊出的跨文化溝通力與歐洲市場洞察，直接轉化為求職的履歷亮

點與職場即戰力。此外，我也將嚴格遵守獎學金規範，準時提交學習心得，將這

份寶貴的資源與經驗無私地傳承給母校學弟妹。

長期展望： 
在長期的職涯藍圖中，我立志進入跨國外商體系，從事品牌行銷與公關管理的工

作。我將帶著這趟旅程所培養出的跨國談判力、對高附加價值產業的敏銳度，以

及在女性領導力營隊中所激發的社會責任感，期許自己未來不僅能為企業創造商

業價值，更能成為一位具備人文關懷與國際包容力的優秀領導者。
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 115學年度商學院出國交換學生名單

企研所MBA 113363104 吳庭萱 EM Normandie Business School (Master) Fall
國貿系 113301086 劉沛鑫 EM Strasbourg Business School Fall
國貿所 113351024 梁芷寧 EM Strasbourg Business School Fall
風管系 111308021 駱佳熙 EM Strasbourg Business School Spring

企管系 112510218 林劭恩 ERASMUS University Rotterdam School of Management Fall

國貿系 113301065 郭以昕 ERASMUS University Rotterdam School of Management Fall

企研所MBA 113363078 李柏諭 ERASMUS University Rotterdam School of Management Fall

企研所MBA 114363043 蔡洛穎 ERASMUS University Rotterdam School of Management Fall

國貿系 112301087 馮思璇 ERASMUS University Rotterdam School of Management Spring

資管系 112306048 范綱純 ERASMUS University Rotterdam School of Management Spring

科智所 113364125 黃品瑄 ESCP Business School Fall
科智所 113364203 吳若微 ESCP Business School Fall
國貿所 113351022 吳昱霆 ESCP Business School Spring

企研所MBA 114363050 趙唯廷 ESCP Business School Spring
金融系 112302009 蕭琮瀚 ESSCA School of Management Fall
財管所 113357035 錡宥銘 ESSCA School of Management Fall
金融系 112302047 何宣穎 ESSCA School of Management Spring
企管系 111305019 林頎祥 ESSEC Business School Fall

心理學系 112702046 洪瑋倫 ESSEC Business School Fall
廣告系 111405135 張姝涵 ESSEC Business School Spring
企管系 112305085 陳曦 ESSEC Business School Spring
國貿系 113301069 賴昕昀 Excelia Business School Fall
科智所 113364128 宋庭冰 Excelia Business School Fall
統計系 112304044 陳芊棋 Excelia Business School Spring

傳院大一二不分系 113405183 蔡睿庭 Fudan University School of Management Fall
廣告系 112405138 洪譽修 Fudan University School of Management Spring
國貿系 112301074 黃煥棠 Grenoble School of Management Fall
企管系 112305107 胡瑀恬 Grenoble School of Management Fall
資管所 113356037 廖翊均 Grenoble School of Management Fall

MBA 113363005 陳品瑄 Grenoble School of Management Fall
企研所MBA 113363012 周芷因 Hanken School of Economics Fall
資管系 112306006 林亮吟 Hanken School of Economics Spring
國貿所 113351033 簡珮晴 HEC Liege Fall

會計系 111303095 陳亭方
Hong Kong University of Science and Technology Business 

School (Bachelor)
Spring

國貿所 113351034 傅琮仁 ICHEC Brussels Management School Fall
國貿系 112301035 孔蔚倫 IE Business School Fall
財管系 113307018 黃詩晴 IE Business School Fall
廣告系 111405200 林亭妤 IESEG School of Management Fall

企研所MBA 114363037 林姿辰 IESEG School of Management Fall
會計系 113303066 彭惟心 IESEG School of Management Spring

企研所MBA 113363090 蘇翊瑄 KAIST College of Business Fall
國貿系 111301034 陳鼎沛 KEDGE Business School Fall
資管所 113356025 張曦勻 KEDGE Business School Fall
科智所 113364137 王帷寧 KEDGE Business School Fall


